
Die ULMAN Dichtungstechnik GmbH entwickelt technische Lösungen in der Elastomer- und Dichtungstechnik für Kunden 

aus unterschiedlichsten Industrien. Was uns ausmacht?

Kurze Wege, echtes Miteinander und der Anspruch, für unsere Kunden immer die beste Lösung zu finden. Als wachsendes 

Unternehmen setzen wir auf Menschen, die Verantwortung übernehmen, Ideen einbringen und gemeinsam etwas bewegen 

wollen.

Klingt nach dir? Dann freuen wir uns auf deine Bewerbung: ULMAN Dichtungstechnik GmbH, 
z. Hd. Frau Kristin Jakobi, Max-Planck-Str. 32, 71116 Gärtringen oder per e-mail: kristin.jakobi@ulman.de

Du willst im Vertrieb wirklich etwas bewegen?
Du liebst den direkten Kundenkontakt, arbeitest organisiert und hast Spaß daran, Lösungen zu finden statt nur Aufträge 
abzuarbeiten? Dann werde Teil unseres Teams bei der ULMAN Dichtungstechnik GmbH.
Wir entwickeln und liefern technische Lösungen in der Elastomer- und Dichtungstechnik für Kunden aus 
unterschiedlichsten Industrien – zuverlässig, partnerschaftlich und mit hoher Qualität. Damit unsere Kunden auch in 
Zukunft bestens betreut werden, suchen wir Verstärkung im Vertrieb.
Bei uns erwartet dich kein starrer Bürojob, sondern eine zentrale Rolle mit Verantwortung, Kundenkontakt und echtem 
Einfluss.

Das erwartet dich
•  Du betreust unsere Kunden partnerschaftlich und lösungsorientiert 
•  Du begleitest Kundenaufträge eigenständig – von der Anfrage bis zur Rechnungsstellung
•  Du arbeitest eng mit Außendienst und internen Fachbereichen zusammen 
•  Du behältst Liefertermine, Projekte und Kundenanforderungen im Blick 
•  Du arbeitest mit modernen ERP- und Office-Systemen

Das bringst du mit
•  Freude am Vertrieb und am Umgang mit Menschen 
•  Eine strukturierte, eigenverantwortliche Arbeitsweise 
•  Kaufmännische Ausbildung oder Erfahrung im Vertrieb 
•  Technisches Verständnis oder Interesse an technischen Produkten 
•  Teamgeist, Engagement und Kommunikationsstärke 
•  Gute Deutschkenntnisse sowie einen sicheren Umgang mit MS Office

Warum ULMAN?
Weil du bei uns nicht einfach nur „eine Stelle“ bekommst. Wir bieten dir:
•  Einen sicheren Arbeitsplatz mit unbefristetem Arbeitsverhältnis 
•  Modernes Arbeitsumfeld mit kurzen Entscheidungswegen 
•  Kollegiales Team und Zusammenarbeit auf Augenhöhe 
•  Strukturierte Einarbeitung und Entwicklungsmöglichkeiten 
•  Flexible Arbeitsmöglichkeiten inklusive Homeoffice 
•  Corporate Benefits, Firmenevents und weitere Extras

Wen wir suchen
Menschen, die Verantwortung übernehmen wollen. Die Vertrieb nicht nur verwalten, sondern aktiv mitgestalten möchten. 
Die Lust haben, gemeinsam Dinge voranzubringen und Kunden wirklich gut zu betreuen. Egal ob du bereits Erfahrung im 
technischen Vertrieb mitbringst oder den nächsten Schritt machen möchtest – entscheidend ist deine Motivation und deine 
Einstellung.

Mitarbeiter im Vertriebsinnendienst in Vollzeit (m/w/d)


